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Unternehmerinnen-Treff

,,auf Tour”

ervom stadtischen Frauenbii-
Dro und der WL Wirtschafts-

forderung Leverkusen GmbH
organisierte Unternehmerinnen-Treff
ist eine Veranstaltungsreihe flir Frau-
en, die in Leverkusen ein eigenes
Unternehmen flihren, Geschaftsin-
haberin, Handwerksmeisterin oder
Freiberuflerin sind und die in lockerer
Atmosphare ihre Erfahrungen und
Aktuelles aus der Selbstandigkeit
austauschen wollen.

Die diesjahrigen Unternehme-
rinnentreffen stehen unter dem
Motto: ,Auf Tour". Interessierte be-
kommen 2008 die Gelegenheit, bei
unterschiedlichen  Unternehmerin-
nen des erfolgreichen Netzwerkes
zu Gast zu sein.

Gastgeberin des ersten Treffs
2008 war im Februar die neu ge-
griindete  Steuerberatungssozietat
Kommessien-Seibert &  Grosser,
aus Leverkusen-Schlebusch. Vor
neun Jahren erdffnete Susanne
Kommessien-Seibert, ~ Betriebswir-
tin und Steuerberaterin, ihre Be-
ratungskanzlei in Schlebusch. Zu
Jahresbeginn griindete sie mit Steu-
erberaterin  Kristina Grosser eine
Steuerberatungssozietat.

Mit jeweils mehr als 20 Jahren
Berufserfahrung lotsen die beiden
Beraterinnen  schwerpunktméaBig
mittelstandische Handwerksbetrie-
be, Arzt- und andere Heilberufler-
praxen und national wie interna-
tional tatige Dienstleistungs- und
Handelsbetriebe sicher durch die
Kiippen des taglichen Wirtschaf-
tens.

Den bisherigen Erfolg griindet
die Kanzlei nach eigenem Bekun-
den im Wesentlichen auf aktive

Mitarbeit in  Unternehmer-Netz-
werken. Angefangen im Griinder-
netz Leverkusen e.V. gestaltete die
Firmengrlinderin u.a. auch die Un-
ternehmerinnen-Treffen der Wirt-
schaftsforderung Leverkusen GmbH
mit. Nahe liegend, dass sich die bei-

den Sozietdtspartnerinnen darliber
freuten, dass Letzterer Ende Febru-
ar ihrer Einladung nach Schlebusch
folgte. Tagliche Maxime auch und
insbesondere fiir die Mitarbeiter:
Der Mandant soll durch die Arbeit
des Teams ent- und nicht zusatzlich

belastet werden. Fachchinesisch
mit dem Mandanten ist tabu und
der Grundsatz ,es gibt keine dum-
men Fragen, nur dumme Antwor-
ten” wird auch bei der zum x-ten
Mal gestellten Frage des Mandan-
ten beherzigt. ,Wir sehen uns als

Kristina Grosser, Steuerberaterin

Wegbegleiter fiir unternehmerische
Entscheidungen”, so Grosser. Der

Mandant wird ausdriicklich dazu
ermuntert anzurufen, wenn unter-
nehmerische Veranderungen anste-
hen. Der Klassiker unter den taglich
eingehenden Fragen: ,Soll ich den
Wagen kaufen oder leasen?”, wird
unter Beriicksichtigung von Steuer-
und Zinssparpotentialen, auch und
vor allem aber unter Abwagung
des gesamten Kontextes des Be-
triebes beantwortet. Haufig unter-
schatzt: die zum Teil erheblichen
Kosteneinsparpotentiale durch eine
bereits leichte Verbesserung des
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Susanne Kommessien-Seibert,
Dipl.-Kffr, Steuerberaterin

Bankenratings. ,Wir sind oft iber
die Ahnungslosigkeit insbesondere

neu hinzu kommender Handwerks-
betriebe (iberrascht, die immer noch
meinen, sie seien vom Thema Basel
Il nicht betroffen”, so Kommessien-
Seibert.

Kontakt:

Kommessien-Seibert & Grosser
Steuerberaterinnen

Miilheimer Str. 43a

51375 Leverkusen

Tel.  (0214)50071 89

Fax. (0214) 5 00 71 90

E-Mail:  sks@kommessien.de
Internet: www.kommessien.de




